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Allgeier ist spezialisiert auf Software- und IT-Services zur
Digitalisierung von geschaftskritischen Enterprise-Prozessen
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Allgeier hat 480 Mio. € Umsatz 2022 Breite Kundenbasis aus

>2 Mrd. EUR >2.000 Konzernen,
Shareholder Value 17 % Umsatz CAGR'2 (2020-22) mittelstandischen Unter-

in den vergangenen 13 % Bereinigte EBITDA-Marge 2022'2  nehmen sowie Kunden der
20 Jahren geschaffen offentlichen Hand

40 % Ber. EBITDA CAGR'23(2020-22)

Digitalisierung als Geschaftstreiber, >3.500 hochqualifizierte Experten’ Buy & build Track Record
Positionierung in wesentlichen mit >80 wertsteigernden

Wachstumsfeldern & Zukunftstrends 19 % Mitarbeiterwachstum Akquisitionen seit 2004’
wie Cloud, E-Commerce, Cyber Security CAGR2 (2020-22)

& Open Source-Softwareentwicklung
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91 %

Umsatz aus bestehenden Kunden'

Stabiler und loyaler Kundenstamm

121.155 €

Umsatz pro Kopf

13,7 Jahre

Dauer Beziehung Top 20 Kunden @

+17 %

Umsatzwachstum Top 20 Kunden
(CAGR 2015-2022)

2.452

Kunden (gesamt)’

69

4 8 57

()

>1 Mio. €

2019 2020 2021 2022

Kunden mit Jahresumsatz >1 Mio. €

Grundlagen der Leistungstfahigkeit der Allgeier-Gruppe

60 %

Akademikeranteil

3,329
2,937_—
2,3V‘

3.329

2019 2020 2021 2022

Mitarbeiterzahl




Allgeier im Uberblick | Allgeier-Story: Zutat 1 | Allgeier-Story: Zutat 2 | Allgeier-Story: Zutat 3

allgeier.com 6

Eckpunkte der Allgeier Story: Nachhaltige Steigerung des
Unternenmenswerts

Ausbau der 2 Erhohung der 3 Ausbau und Starkung
Marktposition Wertschopfung der stabilen Kunden-
als Technologie- und Margen durch basis (>2.400 Kunden)
Unternehmen Aufbau von sowie sowie der mehr als 3.500
fur digitale Verlagerung zu qgualifizierten Mitarbeiter
Transformation hoherwertigem Geschaft

4 Starke Positionierung als 5 Positionierung in Wachstum und
wesentlicher Wachstumsfeldern Diversifizierung
IT-Dienstleister im wie Cloud-Computing, Open durch strategische
offentlichen Sektor Source-Softwareentwicklung, Akquisitionen in

Low Code, E-Commerce, Kontinuitat der
Al oder Cyber-Security vergangenen Jahre
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How 2018 was the year
when criptocurrency
finally felt like a safe bet.
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. Allgeier zeigt seit vielen Jahren dynamisches Wachstum &
. kontinuierliche Wertsteigerung

oY)

Umsatz' in Mio. € Bereinigtes EBITDA'2 in Mio. €

687

498 480
352

370 376 62

246

34 41

30

40 167 179

25
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Allgeier unterstutzt das Wachstum durch wertschaffende Akquisitionen
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« Wir haben seit 2003 >80 Unternehmen

akquiriert und grol3ere Einheiten geschaffen
«  Wir haben in diesem Zeitraum uber 1.500
Akquisitionstargets mit unterschiedlichen

Spezialisierungen und in einer Vielzahl von

%
>
®

Landern gepruft
« 2003-2023: >10 Desinvestitionen, Veraulderungs-

erlose decken stille Reserven auf

>40 4 4 6 2 3 6 3 2

2003 - 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023
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verschiedene
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Allgeier nutzt diversifizierte Fremdkapitalinstrumente, um das
Wachstum mit gezielten Investitionen zu unterstutzen

RCF RCF
Einzelfinanzierungen EUR 228 Mio. EUR 200 Mio.
fur Targets

RCF RCF
EUR 180 Mio. EUR 140 Mio.
PREPS Kreditrahmen
EUR 7 Mio. (HVB) SSD SSD SSD
EUR 6 Mio. EUR 60 Mio. EUR 69 Mio. EUR 80 Mio. EUR 60 Mio.
2004 2006 2012 2013 2014 ... 2017 2019 2020 2022
KE KE KE
EUR ca. 8 Mio. EUR ca. 17 Mio. EUR ca. 24 Mio.
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Allgeier profitiert vom kontinuierlichen Wachstum des Software- & IT-
Services-Markt und der enormen Nachfrage nach digitaler Transformation
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Umsatz mit IT-Services in Deutschland'in Mrd. € Umsatz mit Software in Deutschland' in Mrd. €

2007 2009 2011 2013 2015 2017 2019 2021 2023 2025 2007 2009 2011 2013 2015 2017 2019 2021 2023 2025
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Allgeier besetzt modernste, marktfuhrende Technologien unad
wesentliche Zukunftstrends

Low Code- Cloud/ Microsoft ERP
Softwareentwicklung Containerisierung & Azure Cloud

A12 Enterprise Low Code Open Source-Cloud Microsoft Dynamics 365
ELSTER Cloud-native Apps Cloud-native Anwendungen
MODUL-F Paas/CaaS/laaS Data & Al Azure

Microsoft Low Code/Power Apps SAP Clouad Azure Services & DevOps

Open Source- Kunstliche Intelligenz loT/Smart City
Software

Publicplan Machine Learning Big Data Analytics
it-novum Cyberkrime/Allgeier CyRis Open Source loT
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Success Story
eGovernment: Bundessteuerportal ELSTER

mgm-tp.com

mgm-Plattformen werden taglich von Millionen von
Nutzern verwendet - die prominenteste Plattform ist
das elektronische Finanzamt in Deutschland mit
sicherer Authentifizierung, Webportalen, Mailbox u.v.m.

Laufendes Projekt, das kontinuierlich T&M-Umsatze
generiert

Mehr als 30 Mio. Einkommensteuererklarungen pro Jahr

Modellbasierte Softwareentwicklung ermoglicht
effiziente Aktualisierungen und Anpassungen

Ergebnis: Das grolste eGovernment-Projekt
Deutschlands (seit 1996)
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Success Story

E-Commerce: Entwicklung kundenspezifischer
Software fur Webshops und automatisiertes Testing

mgm-tp.com 15

Schnelle, individuelle Entwicklung des LIDL-Webshops

Ziele: Performance und Zuverlassigkeit, insbesondere
bei wochentlichen Flyerkampagnen

mgm-Webshop-Framework: Basis fur individuelle
Entwicklung

Automatisierte technische QA mit mgm QA-Toolset und
Shop-Reports

Resultat: skalierbares, mandantenfahiges und
international einsetzbares Gesamtsystem
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Allgeier CyRis ALLGEIER
Keep safe. Keep working. Keep growing. CyRis

16
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 Allgeier CyRis schitzt mit modernsten
Sicherheitslosungen mehr als 500 Kunden sowie
offentliche Auftraggeber national wie international vor
Angriffen aus dem Cyberraum und sichert so die heutige
Geschaftsfahigkeit und das Wachstum von morgen

Viele branchenfuhrende Unternehmen und offentliche
Einrichtungen aus Bund und Landern setzen auf die
innovativen Software-Losungen, umfassenden
Dienstleistungen fur hochste Kundenzufriedenheit und
erstklassigen Managed Services, die die Eckpfeiler des
Geschaftsmodells bilden.

,Dass die Cybersecurity-Spezialisten von Allgeier unsere
Netzwerke rund um die Uhr Uberwachen und uns bei
Ereignissen mit Handlungsbedarf informieren, entlastet unser
Team gewaltig.”

,Der Betrieb der Allgeier-Lésung nimmt fur unser IT-Security-
Team nur wenige Stunden pro Monat in Anspruch.”
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Allgeier CyRIs
Umfassendes Portfolio zum Schutz vor Cyber-Risiken

Sicherheits-
losungen fur die
IT-
Systemlandschaft

Netzwerk-
Monitoring &
Management

Kommunikations-
Anomalie
Erkennung &
Analyse

Sichere
Kommunikation

&
Datenaustausch

Modulare E-Mail-
Security-Gateways

Digitale Signierungs-
Software und
sicherer
Dokumenten-
austausch
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Security
Awareness

Security
Sensibilisierungs-
Plattformen &
Trainings

Phishing-Simulation
Penetrationstesting

Cyber-Security
Beratung

Allgeier CyRis
Prevent & Defend
Service

Managed Detection
& Response

Managed Incident
Response

Notfallmanagement

ALLGEIER
CYRIS

Governance Risk,
Compliance &
ISMS-Beratung

Compliance & Risk
Management
Software

Beratung fur ISMS,
DSGVO, IS0, ...

Auditierungen
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Allgeier Active Cyber Defense Service ALLGEIER
Cyberangritfe frahzeitig erkennen - und abwehren! CyRis

18

allgeier.com

Zeit ist bei einem Hackerangriff der entscheidende Faktor

Active Cyber Defense von Allgeier erméglicht uns - je langer sich ein Angreifer unbemerkt im Netzwerk
die Uberwachung unseres gesamten Netzwerks, bewegen kann, desto grofder ist in der Regel auch der

einschlieflich aller Desktops, Laptops, Tablets Schaden; haufig dauert es bis zu sechs Monate, bis ein
oder Server ...” Cyberangriff entdeckt wird

Allgeier CyRis ermoglicht Angreiferfruherkennung und
somit eine erfolgreiche und frahzeitige Abwehr von
Cyberattacken mit Hilfe einer ,Managed Detection and
Response-Losung” (MDR)

Active-Cyber-Defense (ACD)-Service ist eine in der
Kundeninfrastruktur installierte, proaktive Losung zur
Erkennung ungewohnlicher Netzwerkkommunikation und
kompromittierter Systeme

Geschulte IT-Security-Analysten ubernenhmen das 24/7
Netzwerk-Monitoring - wird ein aktiver Angriff erkannt,
erfolgt eine sofortige Warnung an den Kunden; zusatzlich
unterstutzen gesondert Incident Response-Experten
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Success Story

Open Source-Softwareentwicklung: Offentliche

Wirtschafts-Service-Portal.NRW

"“““Ih WSP.NRW

e Lncesesirne gy
Verwaltung als Service - Wirtschafts-Serviceportal NRW (s
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Wirtschafts-Service-Portalh
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Herzlich Willkommen im Wirtschafts-Service-Portal. NRW!

Das WSP.NRW entlastet alle 396 Kommunen des
Landes bei der Entgegennahme von Gewerbeanzeigen fur
Unternehmensgrundungen

Das Portal dient als ,,Einheitlicher Ansprechpartner” nach EU-
Verordnung (SDG-II) fur europ. Unternehmensgrundungen

Forderung digitaler Souveranitat der offentlichen
Verwaltung und 100%-Open Source: Drupal-CMS folgt der
Empfehlung von EU-Kommission & EU-Parlament

Konsequente Umsetzung auf Microservices-Architektur
ermoglicht Cloud-basiertes Hosting

Alle Komponenten fur andere Bundeslander nach EfA-
Prinzipien konfigurierbar (Einer-fur-Alle-Services) und somit
nachnutzbar flr die Digitalisierung weiterer Verwaltungs-
leistungen sowie fur andere Branchen (z. B. Gesundheit)
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Success Story
loT: BUrger und Touristen profitieren von
Smart City-App ,dParkingPartner”

datap

allgeier.com

Dataport ist die Anstalt des offentlichen Rechts der funf
norddeutschen Bundeslander zur Digitalisierung der
offentlichen Verwaltung; das Ostseebad Eckernforde
optimierte im Rahmen eines Pilotprojekts mit Internet-
of-Things-(loT)-Technologie offentlichen Parkraum und
touristische Verkehrsflusse

30-40 % des innerstadtischen Verkehrs entfallen auf
Parkplatzsuche - effektives Parkraummanagement und
eine bessere Verkehrslenkung helfen den Ausstol3 von
CO, deutlich zu reduzieren und Staus zu verhindern

Eine Smartphone-App leitet Autofahrer und Touristen
zuverlassig auf freie Parkplatze; die Visualisierung der Park-
raumdaten mittels ThingsBoard ist eine nahezu universelle
Losung, die verschiedenste Kommunen nutzen konnen

Die Anwendungsarchitektur beruht auf Open Source-
Technologien und entwickelt sich zum Defacto-Standard
fur l1oT- und Smart City-Szenarios
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Success Story

Dokumentenmanagement: Zentrale Collaboration-
Plattform auf der Grundlage unserer proprietaren Software

 Aufbau einer zentralen Dokumenten-Kollaborations-
plattform fur Vodafone in Deutschland und weiteren
Landern sowie fur die Tochtergesellschaften von Vodafone

0 vodafone

allgeier.com 21

« Migration von >4,5 Mrd. Dokumenten, auf die 4.500
Nutzer Zugriff haben

« T&M u. Lizenzgebuhren: Die technische Basis bildet unsere
proprietare DMS-Software, die speziell auf die
Anforderungen von Vodafone zugeschnitten ist; die gesamte
Architektur und das Software-Engineering stammen von uns

« Das Projekt lauft seit 5 Jahren und hat bisher tuber 14.000
Personentage in Anspruch genommen

Der weltweite Einsatz von Tablets ermoglicht erhebliche
Kosteneinsparungen, hohere Effizienz bei der

Ressourcenplanung, hohere Geschwindigkeit und
Verbesserung der Sicherheit
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success Story LEINWEBER
Branchenspezifische ERP-Losungen: Intelligente
Omnichannel-Strategie als Wachstumsmotor

allgeier.com

 Leinweber Baucentrum ist einer der innovativsten
Baustoffhandler in Deutschland mit dem Fokus auf
kundenorientierte Omnichannel-IT-Losungen

2012: Einfuhrung der branchenspezifischen Allgeier
ERP-LO6sung syntona® logic bei der Leinweber
Baucentrum GmbH, seither werden laufend weitere

Module zur Optimierung der Geschaftsprozesse
integriert

Fur bestmoglichen Kundenservice verfolgt Leinweber
Baucentrum einen Omnichannel-Ansatz, bei dem das
Allgeier-ERP stets im Mittelpunkt steht - ob direkt auf
der Baustelle Uber den Webshop oder vor Ort in der
Filiale mit vielfaltigen Selbstbedienungsangeboten
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Success Story RéHM

Workflow-Management: Digitalisierung von
Geschaftsprozessen als Erfolgstaktor

allgeier.com 23

mEt a_S()r']i(:B  metasonic® wurde bei der Rohm GmbH als Workflow-

Engine im Unternehmen fur die eigenstandige
Modellierung von Geschaftsprozessen etabliert

Der Kunde hat ein eigenes internes metasonic®
process Team mit drei Mitarbeitern aufgebaut

Uber 3500 Anwender greifen auf metasonic® process
ZU,

ROohm setzt metasonic® process u.a. fur folgende
Szenarien ein: CREM, CHOP-Management, generischer
Workflow, EMP/MASQ, Beteiligungsgesellschaften,
USGQ(E)-Delegation, IT-Auditfindung und mehr

Rohm und Allgeier inovar arbeiten bereits seit
15 Jahren in verschiedenen Projekten erfolgreich
Zzusammen
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Success Story

Asset Management mit SAP und EvoSuite: Mobile
Instandhaltung und digitale Auftragsverwaltung

@ evonik

allgeier.com

« Unterstutzung von Technikern im Aul3endienst mit
SAP Asset Manager & EvoSuite

Einfuhrung der mobilen Instandhaltungslosung SAP

Asset Manager im grol3ten und komplexesten
deutschen Werk

Einfuhrung der Planungs- und
Arbeitsauftragsverwaltungslosung EvoSuite

1500+ Techniker werden durch implementierte
Losungen unterstutzt

Weltweiter Einsatz von Tablets ermoglicht erhebliche
Kosteneinsparungen, hohere Effizienz bei der

Ressourcenplanung, hohere Geschwindigkeit und
Verbesserung der Sicherheit
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Allgeier-
Story -
Zutat 3
Das Gluck

des Tuchtigen
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Allgeier hatte Uber die Jahre (auch) das Gluck des Tuchtigen

allgeier.com 26

» Gewinnen von Top-Unternehmen mit Top-Unternehmern
(z. B. mgm, Nagarro, Publicplan)

« Markt, der von Megatrends getrieben ist und global die
gesamte Wirtschaft umfasst

« Zusammenarbeit mit Top-Partnern (Banken, Berater)

« Schlusseltransaktionen (Ausbau und Verkauf
Zeitarbeitsgeschaft, Spin-off Nagarro)



Danke!

Anschrift Kontakt Web Folgen Sie uns auf LinkedIn
Allgeier SE Dr. Marcus Goedsche www.allgeier.com/de/investor-relations

Einsteinstral3e 172 - Blue Tower ir@allgeier.com m

D-81677 MUnchen

Phone; +49 89 998421-0


https://www.linkedin.com/company/allgeier-se
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